ku kurzu Podnikajte magneticky

SRDCOVY KLIENT:
V tejto lekcii sa zameriame na srdcového klienta, na jeho

vonkajsie znaky, aj na vnutorné. Jeho popis obcas pripomina
vestenie z gule. Ale, zamyslite sa. Kto z vasich sucasnych klientov
je ten ,srdcovy“? A kym chcete spolupracovat? Aky je?

Pohlavie
Ked uvaZujete o tom, komu chcete pomdhat, je to Zena, muZ, alebo

obe pohlavia?

Vek
Aky je vekovy priemer vasho srdcového klienta?

3. Rodina
A ¢o rodina? Ma deti? Kolko? Md partnera, ¢i manZela/ku? Zije sém?

Ma Siroko rozvetvenu rodinu alebo len par ¢lenov?
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Ako Zije

Zamyslite sa nad odpovedou, ktord je relevantnd k vasmu biznisu. Je
pre vds déleZité miesto a krajina, kde klient Zije? Zije v meste & na
vidieku? V dome Ci v byte? Ma zahradu? Domdce zvierata?

Kde online travi cas
Kde je aktivny? Na Facebooku, Instagrame, LinkedIne, Pintereste?

V ktorych FB skupinach sa nachadza
V ktorych skupindch na pohybuje? Kde sa vzdelava a travi cas?
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Koho sleduje v online priestore
Kto ho pritahuje? A preco? MéZu to byt osoby aj komunita.

Hodnoty
Co je pre neho v Zivote déleZité? Aké su jeho Zivotné hodnoty?
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