ku kurzu Podnikajte magneticky

1. Zamer:

Dajte vaSej praci ciel a zdmer. Zvazte, Co je pre vas skutocne
dblezité a o chcete dosiahnut. Kolko kontaktov chcete magnetom
ziskat? Nedavajte si malé ciele!

2. Pocit z vysledku:

Nacitte sa na pocit, Ze ste tento vysledok dosiahli. Aké pocity to vo
vas vyvolava? Ako sa citite? Ste na seba hrda? Citite sa ako
uspesna zena a podnikatelka? Zapiste si to a nacitujte sa na tieto
pocity denne.
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3. Problém, ktory vyrieSite:

Spytajte sa sama seba: ,,Ako najlepSie mdézem posluzit klientom?”
Zahibte sa do seba, do svojho vnutra. Déverujte sama sebe. Je
mozneé, ze vam rovno napadne téma, obsah, dokonca aj nazov
magnetu.

4. Téma magnetu prakticky:
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Si na papier par navrhov tém vasho magnetu. Overte si, Cije o
tuto tému naozaj zaujem. Nezabudajte, ze ma riesit 1 problém
vasho klienta.
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